Co-funded by the
Erasmus+ Programme
of the European Union

A\ IFATM

21. april 2017

Drzavni univerzitet u Novom Pazaru,
Vuka Karadzi¢a bb, 363000 Novi Pazar

17:00 - 17:15 | Registracija

Doc. dr Ernad Kahrovié

17:15-18:00 DUNP

18:00 - 18:15 |Pauza

Doc. dr Ernad Kahrovié
18:15 - 19:00 DUNP

sala A25

Pojam i razvoj poslovnog modela
Segment kupaca

PredloZena vrednost

Kanali distribucije proizvoda
Odnosi sa kupcima

Tokovi prihoda
Kljucni resursi
Klju€ne aktivnosti
Klju€ni partneri
Struktura troSkova

Agenda za obuku takmi€arskih timova "Razvijanje poslovnog modela kori§¢enjem Canvas metode"



